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Ihr Erfolg ist meine Leidenschaft!
ngztaltszerungs Potentzalanalyse (DPA)




Digitalisierung — viele Schlagworter pragen den ' Passion for Performance

Begriff....
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... doch was bedeutet Digitalisierung fur lhr ' Passion for Performance
Unternehmen?

Digitale Vertriebskandile

Marketing
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WACHSTUM / PROFITABILITAT

Digitalisierung ist kein Selbstzweck....

sie muss d|e ' Passion for Performance

Wettbewerbsfahigkeit Ihres Unternehmens starken
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T e e MUY . Verstehen Sie die Potentiale, die sich aus'der
i

Digitalisierung fuir lhr Unternehmen
ergeben?

Wie hilft mir die Digitalisierung mehr

«.Umsatz zu generieren?

Kann ich mit digitalem Marketing mehr und
neue Kund@ngruppen ansprechen?

Helfen mir automatisierte / digitale Prozesse
meine Produkte / Services effizienter und

_kostenglinstiger bereitzustellen?

“Rilft mir eine elektronische Anbindung an
" “meine Kundenund Lieferanten mehr Umsatz

und Gewinn zu realisieren? .

Gibt es Anzeichen, dass das heutige x
- Geschaftsmodell durch disruptive Ansatze
' verwundbar ist?




Die Digitalisierungs-Potential-Analyse hilft Ihnen ' passion for Performance

strukturiert Ihre Potentiale zu erkennen und Massnahmen
zu definieren....

" e | |'l e 4t ', ", Nutzen wir das Internet und Social-Media zur

effektiven Marketingkommunikation?

. Kénnen uns digitale Verkaufskandle helfen neue
Kundengruppen und Markte zu gewinnen?

y B Gibt es Ansatze / Ideen fur

. . e intelligente oder disruptive
Mltarbelter/ ( Produkte / Produkte / Services, die unseren
Kunden einen Mehrwert
generieren kdnnen?

® Haben wir das notlendig.
Digitalisierungs-Wissen
und Umserz@ihgskompetenz Know-how Services
in unserer Firma?

) Ermittlung &
Quantifizierung von
Digitalisierungs-
potentialen und

- ~ —
" Nutzen wir die IT optim{a ; Massnahmen‘ Wert- S M' Wie ist der' Automatis.ierungsgrad
" \Welche moderna Techno- v o schopfungs- Sunserer-Leistungserbringung?

logien helfen uns noch LK . kette/ " Welche Moglichkeiten, fiir eine
effizienter z werdj? : ' ' Optimierung unserer Wert-

" Haben wir dfe Cyper-Risiken i schopfungskette béstehen?
1 .

Prozesse

Griff? o
' L ' Schnittstellen/
! ), ! Kooperationen B Wie sind wir mit unseren Kunden- und
; . ] . | Lieferanten vernetzt?
[i : { ' Y g B Gibt es Kooperationspartner, die uns in der
' : | ' f { j .y 4 \ Digitalisierung unterstitzen kénnen?
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...sie ist skalierbar und wird individuell auf die ' Passion for Performance
Strategie und die Bedurfnisse lhres Unternehmens abgestimmt

Interviews bzw. Fragebogen)
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= Konkretisierung und Quantifizierung
= Ableitung von Umsetzungsmassnahmen und
Zeitplanung
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(Initiilerung & Nachverfolgung Umsetzungsmassnahmen)

Schritt 3
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Ilhr Nutzen

Keine Digitalisierung um des
Digitalisierungswillen — Ziel ist die
Steigerung der Wettbewerbsfahigkeit
Ubersicht iiber Risiken/Angriffsflichen von

digitalen Geschaftsmodellen der
Konkurrenz

Konkrete Digitalisierungsansatze und daraus
abgeleitete Umsetzungsmassnahmen

Individueller und auf die Strategie und den
Nutzen des Unternehmens abgestimmter
Ansatz

Teamorientierter und neutraler Prozess
begleitet durch erfahrenen Unternehmer
und Coach




Kontakt

-PaSSiOﬂ for Performance

Daniel Good PASSION FOR PERFORMANCE GmbH
Managing Director / Sixerstrasse 23

Gesellschafter CH-7320 Sargans
Mobile: + 41 79 620 09 27

E-Mail: danielgood@ pfp-beratung.ch
Internet: www.pfp-beratung.ch
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